“"Co powiesz?"

Grupa: szkoty ponadpodstawowe (15-19 lat)

Tematy: konstruktywna rozmowa + dialog bez eskalacji +
granice odpowiedzialnosci

Czas: 30 minut

Forma: praca w parach + oméwienie na forum

PRZEBIEG (krok po kroku)

Przypomnij trzy poziomy rozmowy i efekt
bumerangu (z modutu scenariusza). (3 min)

Pary odgrywajg rozmowe: jedno jest Wujkiem Markiem, drugie
prowadzi rozmowe. Wujek daje sie przekonac. (10 min - 5 minut
na osobe, potem zmiana rol)

Wariant porazki: jedna osoba z pary gra wujka, ktéry mimo
dobrej rozmowy NIE daje sie przekonaé. Uczen éwiczy
zakonhczenie z szacunkiem i postawienie granicy (,rozumiem, to
twoja decyzja, ja babci tego nie polece”). Cwiczenie akceptacii,
ze nie wszystko sie uda, jest rownie wazne jak ¢wiczenie
perswazji. (10 min - 5 minut na osobe, potem zmiana rol)

Forum: co byto najtrudniejsze? Gdzie sg granice waszej
odpowiedzialnosci? (5 min)

Podsumowanie prowadzgcego znajdziesz w kluczu na
koncu tego materiatu. (2 min)

MATERIAL ROBOCZY

TWOJE ZADANIE - przeprowadz rozmowe uzywajac tych zasad:

— Zacznij od troski, nie od "to scam, dates sie nabrac".

— Pytaj: "Czy masz umowe? Czy firma jest w KRS? Mozemy razem sprawdzi¢?"

— Pokaz dowdd razem (lista ostrzezen KNF), nie wyktadaj z pamieci.

— Jesli sie upiera, powiedz raz jasno ze sie martwisz, i zaznacz ze decyzja jest jego.

ROLA WUJKA: badz przekonany, podekscytowany, troche urazony gdy ktos watpi
("nie ufasz mi? znajomy juz zarobit!").

PYTANIA NA FORUM:
1. Co byto najtrudniejsze w tej rozmowie?

2. Gdzie konczy sie Twoja odpowiedzialno$¢?

CEL

Uczen éwiczy rozmowe

z bliskg osobg ktdra
uwierzyta w dezinformacje
— stosujgc pytania zamiast
konfrontacji, troske
zamiast wyzszosci,

i rozumiejgc granice tego
€O Moze 0siggnac.

MATERIALY

Karta ze scenariuszem
(ponizej). Przestrzen do
pracy w parach.



KLUCZ DO OMOWIENIA

1 0 COCHODZIW TEJ AKTYWNOSCI
To jest kulminacja catego pakietu dla PPB - i najtrudniejsza umiejetnosé¢
jakiej uczymy.
Uczen ¢éwiczy rozmowe z bliskg osobg ktdéra juz zainwestowata w scam i jest
emocjonalnie zaangazowana. Stawka jest realna: pienigdze rodziny, relacja
z wujkiem, presja zeby przekonac babcie. Aktywnos¢ integruje wszystko:
rozpoznanie scamu, weryfikacje i najtrudniejsze, czyli rozmowe bez
eskalacji.

Kluczowa lekcja podwadjna: (1) jak rozmawiaé zeby zwiekszy¢ szanse ze kto$
postucha, (2) ze nie zawsze sie uda i to nie jest twoja porazka.

2 CZEGO SZUKAMY - dobra rozmowa

ZACZYNA OD TROSKI, nie od oceny.

Dobrze: "Wujku, martwie sie o ciebie, dlatego chce to z toba
sprawdzic."

Zle: "To oczywisty scam, jak mogtes sie nabrad."

PYTA, nie oskarza.

Dobrze: "Masz jakg$ umowe? Firma jest w KRS? Sprawdzmy razem."
Zle: "Na pewno nie masz zadnej umowy, bo to oszustwo."
POKAZUJE DOWOD RAZEM, nie wyktada z wyzszoscia.

Dobrze: otwiera liste ostrzezerh KNF na telefonie, oglagda wspdlnie.
Zle: "Kazdy wie ze KNF ostrzega przed takimi rzeczami."

STAWIA GRANICE Z SZACUNKIEM.

Dobrze: "Powiedziatem ci bo mi zalezy. Decyzja jest twoja, ale ja
babci tego nie polece."

Zle: ciggte naciskanie az do ktétni.

3 EFEKT BUMERANGU - dlaczego ton decyduje

Wujek juz zainwestowat. Przyznanie ze to scam = przyznanie ze dat
sie oszukaé. To boli ego. Bezposredni atak ("dates sie nabrac")
aktywuje obrone - wujek bedzie bronit decyzji TYM mocniej, im
mocnhiej go atakujesz. To efekt bumerangu.

Pytanie zamiast oskarzenia daje wujkowi mozliwos¢ dojscia do
whiosku samemu - bez utraty twarzy. "Sprawdzmy razem czy firma
jest w KRS" pozwala mu odkry¢ problem, zamiast ustyszec ze jest

gtupi.



4 GRANICE ODPOWIEDZIALNOSCI - najwazniejsza czes$é forum

Ta grupa czesto bierze nadmierng odpowiedzialnos¢ za "uratowanie" bliskich.
Wyraznie postaw granice:

MOZESZ: daé informacije, wyrazié troske, pokazaé¢ dowody, nie by¢ czescig
problemu (nie przekonywac babci), zaproponowaé pomoc w weryfikacji.

NIE MOZESZ: zmusié dorostego do zmiany decyzji, wzigé odpowiedzialnosci za
jego wybdr, uratowacd kogos kto nie chce by¢ uratowany.

Jesli wujek mimo wszystko zainwestuje - to nie jest porazka ucznia. Uczen zrobit
co mogt: ostrzegt, pokazat, zadbat o babcie. Reszta jest poza jego kontrolga.

To rozréznienie chroni mtodych ludzi przed braniem na siebie ciezaru ktéry nie
jest ich. Podkresl to mocno.

5 JAKPODSUMOWAC FORUM

Pytanie "co byto najtrudniejsze" - typowe odpowiedzi: wujek sie
obrazat, trudno nie powiedzie¢ wprost "to scam’, presja zeby
przekonaé babcie.

Potwierdz ze to NAPRAWDE jest trudne. Nie ma idealnego skryptu.
Sg tylko lepsze i gorsze podejscia.

Pytanie "gdzie konczy sie odpowiedzialno$¢" - prowadz do: konczy
sie na daniu informacji i wyrazeniu troski. Babci mozesz powiedzie¢
osobno "ja bym nie ryzykowat, sprawdzitem i to wyglagda na scam" -
ale nie musisz prowadzi¢ wojny na argumenty z wujkiem.

6 ANTYCYPACJA TRUDNYCH REAKCJI UCZNIOW

"Skoro wiem ze to scam, czemu nie powiedzie¢ wprost?"

— Bo "wprost" zwykle nie dziata na kogos emocjonalnie
zaangazowanego. Twoj cel to nie satysfakcja z powiedzenia prawdy
- to zwiekszenie szansy Zze wujek sie wycofa. Pytanie daje wiekszg
szanse niz oskarzenie.

"To frustrujgce ze moge zrobi¢ wszystko dobrze i on i tak
zainwestuje."

— Tak, to jest frustrujgce i prawdziwe. Ludzie majg prawo do
wiasnych decyzji, nawet ztych. Twoja rola to da¢ im najlepszg
informacje - nie kontrolowa¢ wynik. To trudna, ale wazna granica.

"A co z babcig - czuje ze musze jg uratowad."
— Babci mozesz powiedzie¢ wprost swojg opinie i pokaza¢ dowody

- to w porzadku. Ale ostateczna decyzja babci tez nalezy do niej.
Mozesz chroni¢ jg informacja, nie przymusem.



7 PUENTA DO WYPOWIEDZENIA NA KONIEC

"Najtrudniejsze rozmowy o dezinformacji to te z ludZzmi ktérych kochamy. Nie
wygrasz ich krzykiem ani udowadnianiem ze masz racje. Wygrasz troska,
pytaniami i wspdélnym sprawdzaniem. A gdy nie wygrasz, mimo ze zrobites
wszystko dobrze - to nie twoja porazka. Date$ informacje i pokazates
zaangazowanie. Reszta nalezy do drugiej osoby. To jest granica ktérej musisz sie
nauczyc¢: odpowiadasz za to co powiesz, nie za to w co ktos inny zdecyduje
uwierzyg."

8 JESLIZOSTALO WIECEJ CZASU

Potgczenie z rolg ambasadorskg (Team InfoCheck): te same
umiejetnosci rozmowy bez eskalacji dziatajg gdy PPB uczy
mtodszych albo reaguje w swoim Srodowisku. Mozna wskazac¢ ze to
kompetencja na cate zycie, nie tylko na te zajecia.
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